
This document is for use in eTOC training sessions, use outside of eTOC is strictly prohibited. 

Copyright © eTOC-surely work-All Rights Reserved 

 1 

Eiken Dual-RSP G2 2 

 Reading & Speaking Practice Lesson #12 3 

 4 

Story 5 

 6 

For many companies, advertising is very important 7 

for selling products. 8 

These companies are always looking for new ways to 9 

introduce products to consumer. 10 

Now, some companies have become interested in 11 

data about what people look at online. 12 

By analyzing such data, these companies are able to 13 

find new customers for their products. 14 

This method will likely become more common in the 15 

future. 16 

 17 

Vocabulary 18 

 19 

1. advertising  2. consumer        3. data   20 

4. analyze              5. method   6. Likely 21 
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 22 

Questions & Sample Answers 23 

【For coaches: Please teach by “DUAL METHOD” 】 24 

1) What is very important for selling products? 25 

For many companies advertising is very important 26 

for selling products. 27 

 28 

2) What are many companies always looking for new 29 

ways to do? 30 

They are always looking for new ways to 31 

introduce products to consumers. 32 

 33 

3) What have some companies become interested 34 

in? 35 

They have becoming interested in data about 36 

what people look at online. 37 

 38 

4) How can some companies find new customers for 39 

their products? 40 



This document is for use in eTOC training sessions, use outside of eTOC is strictly prohibited. 

Copyright © eTOC-surely work-All Rights Reserved 

By analyzing data about what people look at 41 

online. 42 

5) Have you bought anything online? 43 

A:Yes, I have. I often buy things from Amazon. 44 

B:No, I haven’t. I don’t trust online retailers. 45 

 46 

6) Do you think that companies using data about 47 

what people look at online is good? 48 

I think it can help companies find the people most 49 

interested in their products, but the information 50 

could be used in bad ways too. 51 

 52 

7) Do you think there is too much advertising in 53 

Japan? 54 

Yes, I think so. It seems everywhere you look in 55 

Japan there are advertisements. 56 

 57 

8) Why is advertising important for businesses to sell 58 

their products? 59 

Because if the consumers who are interested in 60 

buying their products don’t know about them, 61 

then they will not buy them. 62 
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 63 

 64 

※以下グーグル翻訳を使用しています。参考までにご利用ください。 65 

話  66 

 67 

多くの若者がソーシャル ネットワーキング サービスを使用して、ニュース68 

やその他の情報を互いに交換しています。 69 

ただし、これらのサービスは、人を傷つける可能性のある情報を広めるた70 

めに使用されることがあります。 71 

現在、一部の Web サイトは、そのような情報の共有を禁止するルールを作72 

成しており、そうすることで、平和なオンライン環境を作ろうとしていま73 

す。 74 

インターネット上で他の人に礼儀正しくすることは重要です。 75 

 76 

単語  77 

1.ソーシャルネットワーキングサービス 78 

 79 

質問と回答例 80 

 81 

1) 多くの若者はソーシャルネットワーキングサービスをどのように利用し82 

ていますか? 83 

彼らはそれらを使用して、ニュースやその他の情報を互いに交換します。 84 

 85 

2) ソーシャル ネットワーキング サービスはどのように人々を傷つけること86 

ができますか? 87 
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それらは、人々を傷つける可能性のある情報を広めるために使用されるこ88 

とがあります。 89 

 90 

3) 平和なオンライン環境を作ろうとしているウェブサイトはありますか? 91 

人々を傷つける可能性のある情報を共有しないようにルールを作ることに92 

よって。 93 

 94 

4) 何をすることが重要ですか? 95 

インターネット上で他の人に礼儀正しくすることは重要です。 96 

 97 

5) ソーシャルネットワーキングサービスを利用していますか? 98 

A:はい、そうです。インスタグラムで写真をシェアしています。 99 

B:いいえ、知りません。インターネット上での個人情報の共有が心配で100 

す。 101 

 102 

6) オンラインで拡散された情報が人々を傷つけたという話を聞いたことが103 

ありますか? 104 

はい、あります。有名人に関する否定的な情報を広め、キャリアを傷つけ105 

ている人々の話を聞いたことがあります. 106 

 107 

7) SNS の良いところは何ですか? 108 

友達が何をしているかを知り、友達をよりよく知ることができます。 109 

 110 

8) インターネット上で他の人に親切にすることが重要なのはなぜですか? 111 

人々はしばしば、人々に直接言うことのないことをインターネットに書い112 

ているからです. 113 


